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Anélisis DAFO o FODA

Anilisis interno

Excelente 30 puntos

Describe la situacion
dela empresa de en
relacién a su situacion
interna incluyendo: +
Situacion de las
debilidades internas
*Situacion de las
fortalezas internas «
Adicionalmente

Analisis externo

Excelente 30 puntos

Describe la situacién
de la empresa en
relacion a su situacion
externa incluyendo:
Situacién de las
oportunidades
externas Situacion de
las amenazas externas
® Adicionalmente

Suficiente 15 punfos

Describe la situacion de
la empresa en relacion a
su situacion interna
incluyendo: *Situacion de
las debilidades intemas

UNIDAD II

Insuficiente 1 punto

Describe la situacion de
la empresa en relacion a
su situacion interna
omitiendo alguno de los
siguientes elementos:

*Situacién de las -Situacién de las

fortalezas internas

debilidades internas

+Situacién de las fortaleza

suficiente 15 puntos Insuficiente

Describe la situacion de
la empresa en relacion a
su situacion externa
incluyendo: Situacion de
las oportunidades
externas Situacion de las
amenazas externas

7 punto

No describe |a situacion
externa de la empresa
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FORTALEZAS

¢Cusles son las diferencias que benes con el resto de la
competencia?

¢Cuinto fiempo leva en el mercado?

¢Cudles son los aspectos mas destacados de fu negocio?
Cusles son las estrategias que implementa para atraer mas
dientes?

Mencione la visién y mision de su negosi.

DEBILIDADES

1. zCudles defieienci

2. ;Qué atributos no cuenta o le falla a su negocio que la
compatencia si tens?

Mision:  Salisfacer las necesidades de los
consumidores considerando [a tortlla de maiz como un
producio basica en cualquier familia mexicana.

Vision: Mantener siempre el sabor original de Ia tortila
hecha a manc.

Tortila con 5 afios en el a
tecomendaciones a avés de los anos, el cual se ha
caracterizado por hacer tortilas 100% a mano, utlizando
maiz de calidad y manteniendo el sabor autentico artesanal,
ademés, el negocio se adapta a la economia de sus
consumidores, haciendo este Una diferencia anica al resto
de sus competidores.

Dentra de las deficiencias del negocio “Tortileria Mendoza™

s encuentra:

- Fala de personal, el negocio solo cuenta con dos
personas, una es encargada de la elaboracién de las
tortilas, el segundo es el repartidor. Esto conlleva, a un
impaclo directo en |a baja de la produccién de las
tortilas, disminuyend asi a sus consumidor

+ Aumento de los cosios de la materia prima, conlleva
aun ajuste en sus precos.
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OPORTUNIDADES AMENAZAS T rooapa .
£Qué necesidad cubre en el mercado? 0ué situacién real perjucico a su negocio?
£Qué factores de produccion afectan a su negocio?
¢Mediante que medio de comunicacion se da a conocer? £Qué faclores de publicidad les falta para promocionar su B PIMESpdf
LCusles son los factores que le ayuds a crecer su Deniro de su entorne existe la presencia de competenda igual
hegocio? amsua?
Calificacion
Actualmente existen nuevos negocios de tortlerias que
realizan tortilas hechas a mano, de los cuales 60 :
cuentan con mas personal. Esto puede perjudica 60/ :
Para mejorar |a visibiidad del negocio “Tortlleria Mendoza", directamente en la perdida de clientes.
se realizo una estrategia de publicidad utiizando las redes
sacial (Facebook) de lo cual el negodo tiene un perfl Ademis, en temporadas de lluvias perjudica al negocio
Ademas, las recomendaciones por parte de los y baja el consumo de sus principales clientes ya que no
consumidores ha permilido crecer ms el negocio. Cuentan con servicio a domicil ya que o cuentan con I
el equipa de transporte adecuado (vehiculo). Rubrica [5 60/60
Analisis int.. 30/30
v
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EXPOSICIONES POR EQUIPO :

40 %

Conocimiento y preparacién del tema 20 A

Demuestra dominio del tema al momento de exponer

Excelente 20 puntos

Demuestra solvencia y
confianza al expresar sus
conocimientos ,
presentando informacién
clara y pertinente para el
desarrollo del tema

Endesarrollo 10 puntos

Demuestra poco
conocimiento del tema
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Expresion de un punto de vista persenal

Emite en la exposicion su punto de vista

Excelente 10 puntos

Argumenta sus ideas a
partir de conocimientos
validos sobre el tema
elegido, asi como el
énfasis en las ideas
centrales

Estructura y orden

En desarrollo 5 puntos

Argumenta sus ideas a
partir de conocimientos
validos sobre el tema,
aunque no logra sostener
una idea central

La exposicién demuestra un orden y estructura adecuada

Excelente 5 puntos

Ofrece una exposicién

altamente organizada,

respetando los tiempos
establecidos

En desarrollo 3 puntos

Ofrece una exposicién
organizada de manera
adecuada, aungue sin
terminar en el tiempo
establecido y dejando
algunas ideas sueltas

Deficiente 5 punfos

Demuestra falta de
conocimiento del tema

Deficiente 2 puntos

Ofrece ideas inadecuadas
respecto al tema de la
exposicion

Deficiente 0 puntos

Ofrece una exposicién
desorganizada, confusa y
sinusar el tiempo
adecuado
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Uso formal del lenguaje

Utiliza un lenguaje adecuado

Excelente 5 puntos

Establece permanente
contacto con el publico a
través del dominio de un
registro linglistico
adecuado, un buen tono
de voz
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En desarrollo 3 puntos

Establece cierto contacto
con el publico mediante la
intencién de mantener un
registro adecuado y un
buen tono de voz

EXPOSICIONES POR EQUIPO
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Deficiente 0 puntos

Expresa ideas
incoherentes, sin
establecer un minimo
contacto con el publico
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