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OBJETIVO DE MERCADOTECNIA A CORTO, MEDIANO Y LARGO m
PLAZO B3 PORTAFOLIO DE EVI.

Piezas vendidas al dia total de 320 en un promedio base.

20 pz. -$30 pesos

pz. -$30 p Calificacion
Con un promedio de 320
15pz. -$23 pesos piezas vendaditas al dia.
50/50
10pz- $15 pesos
6 meses - 58,400 piezas vendidas Tiempo de venta (182.5 dias) X |
N . i piezas vendidas por dia (320) = Comentarios privados
1 afio - 116,800 piezas vendidas piezas vendidas a los dias
establecidos. (6 meses).
2 aiios - 233,600 piezas vendidas
Publica

Nuestro objetivo es de la siguiente manera de cuanto y cuando a la comercializacion del
totoposte.

« Corto plazo (6 meses)
Salir al mercado a la venta e anales distribuido en las tiendas @

comerciales y supermelilclel! u jzo establecido alcanzo
un nivel de venta de 58.4
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LISTA DE COTEJO PARA PORTAFOLIO DE EVIDENCIAS

DATOS GENERALES

Nombre del(a) alumno{a):

GRUPO:

807 A CARRERA: | INGENIERIA EN GESTION EMPRESARIAL

e >

INSTITUTO TECNOLOGICO SUPERIOR DE SAN ANDRES TUXTLA

NOMBRE DEL CURSO:
PLAN DE NEGOCIOS

NOMBRE DEL DOCENTE: ROSA MA. BEREA GUTIERREZ

PRODUCTO:
PORTAFOLIO DE EVIDENCIAS

FIRMA DEL DOCENTE

PERIODO ESCOLAR: FEB.-JUN.2023

INSTRUCCIONES DE APLICACI

Revisar las aclividades que sa solicitan y marque con una X en los apartados “SI” cuando la evidencia e cumple; en
caso contrario margque “NO”. En la columna "OBSERVACIONES" esariba indicaciones que puedan ayudar al alumno a
saber cudles son las condiciones no cumplidas, si fuese necesario.

s CUMPLE
VALOR DEL CARACTERISTICA A CUMPLIR OBSERVACIONES
REACTIVO (REACTIVO)
NO
3% Presentacion El trabajo cumple ocon los
requistos de:
a. Buena presentacidn
- b. No tiene faltas de ortografia
2% ¢ Mismo Formato (letra anal 12, thulos con
negrias)
2% d. Misma Calidad de hoja e impresion
3% e. Maneja el lenguaje técnico apropado
m La introduccion y el
objetive dan una idea clara del contenxdo del
6%
trabajo, motivando al lector a continuar con
su lectura y revision
Sgue una metodologia y sustenta
todos Ly actividades que se encuentran en el
15% portafolio, las cuales se realizaron al aplcar
los conocimientos obtenidos es analitico y
bien ordenado.
Resultados: Cumplic totalmente con el
8% objetvo  esperado, tene aplicaciones
conoretas
% Condusiones: Las conclusiones son claras y
acordes con ef objetvo esperado.
Responsabliidad: Entregd el portafolio en la
2% N
fecha y hora senalada.
50%

CALIFICACION
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® OBJETIVO DE MERCADOTECNIA A CORTO, MEDIANO Y LARGO PLAZO
Nuestro cbjetivo es de la siguiente manera de cuanto y cuando a la comercializacién del totoposte.
+  Cortoplazo (6 meses)
Salir al mercado a la venta de merciales y supermercados de la
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[ U1 EXPOSICION POR. 3
Nos referimos al tamafio del mercado que nos va consumir y como vamos a persuadir su venta

- Segmento de mercado
Calificacion
Este segmento esta basado en mujeres de 40 a 60 afios ya que son las consumidoras numero
uno en el mercado, también hombres de 30 a 60 afios y jévenes de 20 a 40 afios. Pero en si 50/50 .

/ H

va para toda la comunidad que quiera consumir este alimento vegetal que no contiene

conservadores, es completamente natural y facil de ingerir sin causarte dafio..

Comentarios privados

Publicar

Caracteristicas del segmento del mercado

de 28

Las personas mayores icho anteriormente es
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CONSUMO APARENTE

El consumo de clientes poténciales es de 54.00

El consumo unitario aparente (por cliente) es de:

1,701 personas lo consumieron una a tres veces por semana
2,083 lo consumieron una vez al mes

902 lo consumieron una vez al afio

El del es de 24,117 p

S DEMANDA POTENCIAL

Como podemos observar o pof8ER  se dee de. ORI Ve rmeroados) es de 31.5%, o
cual es decir tener una pr

Devolver
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GUIA DE OBSERVACION PARA EXPOSICION

INSTITUTO TECNOLOGICO SUPERIOR DE SAN ANDRES TUXTLA NOMBRE DEL CURSO: PLAN DE NEGOCIOS

NOMBRE DEL DOCENTE: ROSA MA. BEREA GUTIERREZ TEMA:

OBJETIVO DE LA PRACTICA:

,ENERALES DEL PROCESO DE EVALUACION

NOMBRE DE LOS ALUMNOS: NO. DE CONTROL: FIRMA DEL ALUMNO:

1- R 1- R 1-

2- : 2- . 2-

3- ’ 3- ’ 3-

4.- . 4.- > 4.-

5.- . 5.- ’ 5.-
INSTRUCCIONES DE APLICACION

Revisar los documentos o actividades que se solicitan y marque con una X en los apartados "SI”
cuando la evidencia a evaluar se cumple; en caso contrario marque "NO". En la columna
"OBSERVACIONES" ocupela cuando tenga que hacer comentarios referentes a lo observado.

CARACTERISTICA A CUMPLIR CUMPLE OBSERVACIONES

WAL IS (REACTIVO)
REACTNG sl | NO

10% Dominio del tema (divagaciones,

claridad y uso de ejemplos)

10% Orden y claridad en la exposicion

5% Dominio del auditorio

10% Material utilizado

5% Diccion

5% Manejo del tiempo

5% Presentacion: limpieza y formalidad

50% CALIFICACION
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Estudio técnico del proy ( del

Objetivos de produccion a corto, a mediano y a largo plazo:

La empresa Toztaly hace objetivos respecto a la informacion

ya obtenida anteriormente para poder generar bien ‘LV

producciones y tener ganancias y no perdidas.

Corto plazo

Comercializar y vender el totoposte es complicado a la hora de querer hacerlo por
primera vez por la situacién de entrar al mercado no por algo Y5

nuevo, si no por algo innovador en la zona de los Tuxtlas. La
cual se espera vender en el plazo establecido un nivel de venta
de 58,4000 piezas (30 g cada uno).

Mediano plazo

Al referirnos del tiempo trascurrido desde nuestra venta y referente

a nuestro resultados obtenidos toca implementar otra estrategia de
venta u otra asocion de mercado para ser mas reconocido y puedan
tener mas ventas y tener mas capital para seguir

cada uno).
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Etapas del disefio de producto

La idea principal de dar a conocer a nuestro producto se basa en que es artesanal y muy
conservador de la zona de los tuxtlas.

2.-Investigacion.

Nos dirijimos de una forma a la cual nos informaremos
sobre la produccion la logistica, las ventas y como
lograremos persuadir a la gente con nuestro producto
estudiar nuestro mercado objetivo,para que con ellos
AN tengamos un aproximado de este y podamos saber el
monto a proximado de que se llegara a vender y darle a
conocer a nuestro provedor y nos considera esa porcion
de mercancia para despues distribuir para que nosotros

tambien elaboremos e|(@FEF¥S de 10 [SWMIEER 0 para su venta.
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INSTITUTO TECNOLOGICO SUPERIOR DE SAN ANDRES TUXTLA

NOMBRE DEL CURSO:
PLAN DE NEGOCIOS

NOMBRE DEL DOCENTE: ROSA MA. BEREA GUTIERREZ

PRODUCTO:
PORTAFOLIO DE EVIDENCIAS

FIRMA DEL DOCENTE

PERIODO ESCOLAR: FEB.-JUN.2023

INSTRUCCIONES DE APLICACI

Revisar las aclividades que sa solicitan y marque con una X en los apartados “SI” cuando la evidencia e cumple; en
caso contrario margque “NO”. En la columna "OBSERVACIONES" esariba indicaciones que puedan ayudar al alumno a
saber cudles son las condiciones no cumplidas, si fuese necesario.

s CUMPLE
VALOR DEL CARACTERISTICA A CUMPLIR OBSERVACIONES
REACTIVO (REACTIVO)
NO
3% Presentacion El trabajo cumple ocon los
requistos de:
a. Buena presentacidn
- b. No tiene faltas de ortografia
2% ¢ Mismo Formato (letra anal 12, thulos con
negrias)
2% d. Misma Calidad de hoja e impresion
3% e. Maneja el lenguaje técnico apropado
m La introduccion y el
objetive dan una idea clara del contenxdo del
6%
trabajo, motivando al lector a continuar con
su lectura y revision
Sgue una metodologia y sustenta
todos Ly actividades que se encuentran en el
15% portafolio, las cuales se realizaron al aplcar
los conocimientos obtenidos es analitico y
bien ordenado.
Resultados: Cumplic totalmente con el
8% objetvo  esperado, tene aplicaciones
conoretas
% Condusiones: Las conclusiones son claras y
acordes con ef objetvo esperado.
Responsabliidad: Entregd el portafolio en la
2% N
fecha y hora senalada.
50%

CALIFICACION
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A) METODOS Y TECNICAS DE MEJORAS CONTINUAS

=

B8 2u. PROPUESTAS DE 4}

7 METODOS DE MEJORA CONTINUA EN LAS EMPRESAS

Calificacio
La implementacién de una filosofia de mejora continua permite a las empresas alificacion
aumentar 60% su productividad, acortar plazos de entrega y lograr hasta 20%

4 :
de ahorro en costos de produccion y operacion. 50/40 1 ¢

Si aln no conoces a profundidad a qué se refiere la mejora continua en una

empresa, no te pierdas este articulo en el que te hablaremos de los métodos mas Comentarios privados
importantes para la mejora de tus procesos internos y darle ese sostén que tu

negocio necesita para seguir creciendo.

Los métodos de los que hablaremos a continuacién sirven para cualquier publicar
iblica

p . Sin debes i la industria a la que pertenece la tuya,
el modelo de negocio y sus caracteristicas Unicas.

1. Método de Kaizen

Kaizen no es una metodologia ni una herramienta, sino que podria encuadrarse

en el ambito de las buena a epfoque se incorpora a
muchos métodos d




; FABIAN MOZO MEMECHE 50/40 v < > Devolver '

¥ 2U. PROPUESTAS DE ... LOS NEGOCIOS..pdf Abrircon v Archivos

Entregada el 23 abr a las 11:48
Ver historial

B) COMO INNOVAR EN LOS NEGOCIOS
5 2U. PROPUESTAS DE..

1. COMO INNOVAR EN LOS NEGOCIOS. 5§ PUNTOS PARA LOGRARLO. e i
Calificacion

La Innovacién pasa a ser hoy una necesidad para las empresas, si lo que buscan

es permanecer en el mercado. 50/40 :

Los rapidos y constantes cambios de nuestra era, nos obliga a buscar mejores
alternativas para que nuestras empresas sigan siendo de importancia para

) Comentarios privados
nuestros clientes.

1.- Comprension de tus clientes. La piedra angular del éxito en la innovacion, es
la profunda comprensién de tus clientes. Conocer su entorno, sus rutinas diarias,

en qué momento usa tu producto o servicio; sus preocupaciones y aspiraciones. Publicar

Busca la manera de acercarte a tus clientes para saber mas de sus intereses.
Esto te permitira innovar en la icacion con ellos, la i y crear

mejores productos y servicios.

2.- La perspectiva de tu oferta. Para mejorar lo que vendemos, debemos ser muy

abiertos a escucha umido. Por ello, es

importante que le pre €s le gusta y disgusta
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LISTA DE COTEJO PARA UNA PROPUESTAS DE DISENOS DE MEJORAS E

INNOVACIONES EN LOS NEGOCIOS

DATOS GENERALES

Nombre del(a) alumno(a):

GRUPO: 807 A CARRERA: | INGENIERIA EN GESTION EMPRESARIAL

INSTITUTO TECNOLOGICO SUPERIOR DE SAN ANDRES TUXTLA

NOMBRE DEL CURSO:
PLAN DE NEGOCIOS

NOMBRE DEL DOCENTE: ROSA MA. BEREA GUTIERREZ

PRODUCTO: propueslas de
disefios de mejoras o
innovaciones en los negocios

FECHA:

FIRMA DEL DOCENTE

PERIODO ESCOLAR: FEB.-JUN.2023

INSTRUCCIONES DE APLICACI

saber cudles son las condiciones no cumplidas, si fuese necesario.

Revisar las aclividades que se solicitan y marque con una X en los apartados “SI” cuando la evidencia se cumple; en
caso contrario margue “NO". En la columna "OBSERVACIONES" esariba indicaciones que puedan ayudar al alumno a

VALOR DEL CARACTERISTICA A CUMPLIR

CUMPLE

REACTIVO (REACTIVO)

OBSERVACIONES

Presentacién El trabajo cumple con los

requisitos de:
a. Buena presentacion

b. Introduccion

c. Ortografia

d. Desarrollo coherente del tema

@. citar fuentes ge Informacion

Enfoque. buscar informacion para dar
respuestas satlsfactorias a
cuestionamlentos sobre  fendmenos,
estudiar profungamente un problema a
fin de obtener datos suficlentes gue
permitan hacer clertas proyecclones.

2

Elaboracién: Debe partir de wuna
seleccion adecuada de_la informacién

g

Responsabllidad: Entregd la propuesia

5% de disefo de mejora e Innavacion en los
negocios en |a fecha y hora seflalada.

50% CALIFICACION




