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PORTAFOLIO DE EVIDENCIAS DE LA MATERIA MERCADOTECNIA
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EXPOSICION

ESTRATEGICA Y COMERCIALIZACION

Conocimiento y preparacion del tema

Demuestra dominio del tema al momento de exponer

Excelente 20 puntos

Demuestra solvencia y
confianza al expresar sus
conocimientos ,
presentando informacion
clara y pertinente para el
desarrollo del tema

En desarrollo 10 puntos

Demuestra poco
conocimiento del tema

Expresion de un punto de vista personal

Emite en la exposicién su punto de vista

Excelente 20 puntos

Argumenta sus ideas a
partir de conocimientos
validos sobre el tema
elegido, asi como el
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Estructura y orden

En desarrollc 10 puntos

Argumenta sus ideas a
partir de conocimientos
validos sobre el tema,
aunque no logra sostener

La exposicién demuestra un orden y estructura adecuada

Excelente 5 puntos

Ofrece una exposicién
altamente organizada,
respetando los tiempos
establecidos

Uso formal del lenguaje

Utiliza un lenguaje adecuado

Excelente 5 puntos

Establece permanente
contacto con el publico a
través del dominio de un
registro linglistico
adecuado, un buen tono
de voz

En desarrollo 3 puntos

Ofrece una exposicion
organizada de manera
adecuada, aunque sin
terminar en el tiempo
establecido y dejando
algunas ideas sueltas

En desarrollo 3 puntos

Establece cierto contacto
con el publico mediante la
intencian de mantener un
registro adecuado y un
buen tono de voz

Deficiente 5 puntos

Demuestra falta de
conocimiento del tema

Deficiente 2 puntos

Ofrece ideas inadecuadas
respecto al tema de la
exposicién

Deficiente 0 puntos

Ofrece una expaosicion
desorganizada, confusa y
sin usar el tiempo
adecuado

Deficiente 0 puntos

Expresa ideas
incoherentes, sin
establecer un minimo
contacto con el piblico
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Uso formal del lenguaje 5 ~

Utiliza un lenguaje adecuado

Excelente 5 puntos Endesarrollc 3 puntos Deficiente 0 puntos
Establece permanente Establece cierto contacto Expresa ideas
contacto con el plblico a con el publico mediante la incoherentes, sin
través del dominio de un intencion de mantener un establecer un minimo
registro linglistico registro adecuado y un contacto con el publico
adecuado, un buen tono buen tone de voz
devoz
Presentacion de un video /10 ~

Presentan un video alusivo al tema expuesto

Excelente 10 puntos Suficiente 5 puntos Insuficiente 0 puntos
Presenta un video Presenta un video que No presenta video
detallado acorde al tema cubre de manera muy
expuesto general el tema expuesto
€ % classroom.google.com/g/tg/Njl4ODUONDcyOTQ3/NjI4ODUONDczMTEy#u=MTMwMTK4ANDASMjUy&it=f * @ :
EXPOSICION

o IVETT OBDULIA LOPEZ ESCRIB 60/60 < > -

ompletada con retraso

#¢ PRESENTACION DE IRESHOP.pdf Abrircon v Archivos

B PRESENTACION D |t}

Calificacion

PROYECTO 60/60 H
NOVEDADES IRESHOP
DOCENTE: IRMA DE JESUS HERNANDEZ RUIZ
ODALIZ DEL CARMEN RAZO CAIXBA
JOKEBED FRAGOSO COBAXIN
AMEUA LUCELY OSORIO CARBAJAL i y
PAMELA OROPEZA MIGUEL RUb”ca Z 60/60
IVETT OBDULIA LOPEZ ESCRIBANO

Conocimie v 20/20
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EXPOSICION

Completada con retraso

o IVETT OBDULIA LOPEZ ESCRIB 60/60 < N -

#¥ PRESENTACION DE IRESHOP.pdf Abrircon v H Archivos

GENERAL

Elaborar una tienda de novedades de @ PRESENTACIOND.. @&
calidad que cumpla con los requisitos

con forme a las normas que establecen

los productos o servicios de calidad y sea Calificacion
accesibles para el cliente.

60/60 :
ESPECIFICO!
Disefiar una estrategia de ventas vy Rubrica 4 60/60
distribucion
Comprar la ropa de acuerdo a la tendencia de Condelmie. 20/20

temporada o la moda, con la mejor calidad y
revenderlos a un buen precio

de 2 Q + =
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EXPOSICION

o IVETT OBDULIA LOPEZ ESCRIB 80/60 < >

# PRESENTACION DE IRESHOP.pdf Abrir con v | Archivos

"
3

# Clientes fijos » Amplia la variedad de productos
> Negocio propio » Expandir el negocio
= Precios accesibles » Crear redes sociales
> Variedad de productos » Crear una marca B PRESENTACION D &

=

Calificacion

DEBILIDADES (D) AMENAZAS (A) 60/60 :

» No contar con un establecimiento| > Competencia en la zona
fijo » No ser reconocidos en la zona
» No contar con redes sociales » Escases de productos Rubrica [ 60/60
» Falta de estrategias » Inflacion
» Marketing » Aumento de precio en los .
proveedares Conocimie v 20/20

* Robo de mercancias @
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X Rubrica

Solo se puede modificar el texto tras haber empezado a calificar con una ribrica

PROYECTO FINAL :

/40 b
Propuestas /140 ~
Excelente 40 puntos Bien 20 puntos Regular 15 puntos
Presenta un proyecto en Presenta un proyecto en Presenta un proyecto en
el cual se elaboré un plan el cual se elabord un plan el cual se elaboré un plan

de marketing a una de marketing, sin c ng con muy

dera rategias

de la region embargo no
{
planteadas

empres

las estrategias planteadas

I4ODUONDczMTM! MTMwMTK4NDASMIL
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PROYECTO FINAL

° IVETT OBDULIA LOPEZ ESCRIBANO 40/40 v < >

M PROYECTO FINAL (3 ... la(s) 23:55).mov ® Abrir con ZIP Extractor Archivos

PROYECTO IRESHOP NOV.
PROYECTO FINAL A

PROYECTO FINAL (3 jun 2

Calificacion

40/4 :

Rubrica (4 40/40
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PROYECTO FINAL

o IVETT OBDULIA LOPEZ ESCRIBANO 40/40 = < > -

M PROYECTO FINAL (3 ... la(s) 23:55).mov ® Abrir con ZIP Extractor Archivos

PROYECTO IRESHOP NOV

Of‘grta'
P el

PROYECTO FINAL (3 jun 2

PROYECTO FINAL @

Calificacion

40/40 :

Rubrica (2 40/40
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PROYECTO FINAL

o IVETT OBDULIA LOPEZ ESCRIBANO 40/40 - < > -

¥ PROYECTO IRESHOP NOVEDADES.pdf Abrircon Archivos

@@ PROYECTO IRESH &
MM PROYECTOFINAL (3 jun 2
B PROYECTOFINAL (3 jun 2
Calificacion

40/40

Rubrica [4 40/40
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PROYECTO FINAL

° IVETT OBDULIA LOPEZ ESCRIBANO 40/40 = < >

¢ PROYECTO IRESHOP NOVEDADES.pdf Abrircon v : - Archivos

@ PROYECTO IRESH @

PROYECTO FINAL (3 2
Ropa para dama bz AL (3 jun

B PROYECTO FINAL (3 jun 2

el valor depende de la
Calificacion
prenda

40/40 %

Ropa pa

. Rubrica (2 40/40
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PROYECTO FINAL

o IVETT OBDULIA LOPEZ ESCRIBANO 40/40 < > -

Archivos

M PROYECTO IRESHOP NOVEDADES.pdf Abrircon v

]

"
<
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B8 PROYECTO IRESH 2]

Estrategia: Actualizacién de contenido.

Descripcion: en esta accién de marketing hacer publicidad para llamar la atencion
de los clientes es fundamental es por eso por lo que queremos implementar
dindmicas para que sea de gran ayuda

B PROYECTO FINAL (3 jun 2

Recursos: juegos, publicacién en la pagina, creatividad. Ml PROYECTO FINAL (3 jun 2

Estrategia: Juegos para con los es Calificacién

Descripcién: esto con el fin de llamar la atencién de nuestros seguidores y que
puedan ganar tanto ellos

40/40 %

Muy buenas tardes mi gente, nos ha llegado

Publicaciones  Informacion Més » mercancia, ya puedes pasar a nuestro lugar de
) compraaasssis s
Irihop Novedades agina 19 de 22 SSRE Y, compromiso N Rubrica 3 40/40

@
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PROYECTO FINAL

o IVETT OBDULIA LOPEZ ESCRIBANO 40/40 = < > Dev -

# PROYECTO IRESHOP NOVEDADES.pdf Abrircon v = Archivos
o Ent Jun a la:
er historia
La creacién de nuestras tarjetas de presentaciones que fueron repartidas en el @ PROYECTO IRESH @z
cambaceo que fue una de nuestras estrategias
B PROYECTO FINAL (3 jun 2
RESHOF
Tienda de novedades M PROYECTO FINAL (3 jun 2
whatshp 2
Calificacion
ecndara foderd , 330 andees
40/40
SOPA DE LETRAS ©)
PRENDAS DE VESTIR )
Pagina 20 de 22 N Rubrica [ 40/40
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PROYECTO FINAL

o IVETT OBDULIA LOPEZ ESCRIBANO 40/40 ~ < > € er -

# PROYECTO IRESHOP NOVEDADES.pdf Abrircon v = Archivos
= En 1da el 3 jun a la
Estrategia: Cambaceo Ver historia
Descripcion: Este proceso de venta se da cuando el vendedor sale y entrega M
folletos, es publicidad directa se le conoce como venta cara a cara o puerta a puerta. @8 PROYECTO IRESH @

Recursos: tarjetas de presentacion impresas, buena presentacion y folletos mostrando la
mercancia B PROYECTO FINAL (3 jun 2

M PROYECTO FINAL (3 jun 2

Calificacion

40/40 :

Pagina 21 o 3 N Rubrica [ 40/40
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PROYECTO FINAL

o IVETT OBDULIA LOPEZ ESCRIBANO 40/40 = < >

# PROYECTO IRESHOP NOVEDADES.pdf Abrir con

Através del desarrollo de este plan de marketing se logré el resultado planteado por
medio de esta elaboracién de plan para Novedades IRESHOP, con la finalidad de
incrementar la venta de sus servicios y el posicionamiento de su imagen en el
mercado, para ello fue primordial la obtencién de informacion mediante la entrevista
realizada y la observacion, con ello se consiguié determinar factores internos y
externos que nos permitieron crear un analisis FODA. Posteriormente se hizo una
matriz de estrategias.

Se género en crear la pagina de Facebook para que los clientes conozcan mas este
servicio

Finalmente se pudieron no solo formular y realizar el plan de accién sino se
implantaron con el visto bueno de la duefia de la sucursal, por ello se puede concluir
que este trabajo se ha logrado obtener el resultado que se planteaba llegar con la
finalidad de incrementar la diferenciacién del local gracias a la aplicacién del plan
de marketing para asl crecer.
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Archivos

m PROYECTO IRESH (]

Wl PROYECTO FINAL (3 jun 2

M PROYECTO FINAL (3 jun 2

Calificacion
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