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GUIA DE OBSERVACION
 PARTICIPACION 
	DATOS GENERALES

	Nombre del (a) alumno (a):

	GRUPO:
	
	CARRERA:
	



	INSTITUTO TECNOLÓGICO  SUPERIOR DE SAN ANDRÉS TUXTLA
	NOMBRE DEL CURSO

	NOMBRE DEL DOCENTE: 
	FIRMA DEL DOCENTE

	DATOS GENERALES DEL PROCESO DE EVALUACIÓN

	PRODUCTO: 

	FECHA: 
	PERIODO ESCOLAR: 


	INSTRUCCIONES DE APLICACIÓN

	Revisar las actividades que se solicitan y marque con una X en los apartados “SI” cuando la evidencia se cumple; en caso contrario marque “NO”. En la columna “OBSERVACIONES” escriba indicaciones que puedan ayudar al alumno a saber cuáles son las condiciones no cumplidas, si fuese necesario.

	VALOR DEL REACTIVO
	CARACTERÍSTICA A CUMPLIR (REACTIVO)
	CUMPLE
	OBSERVACIONES


	
	
	SI
	NO
	

	20 %
	DISCERNIMIENTO DEL TEMA QUE SE ESTA TRATANDO
	
	
	

	5%
	APORTACIONES AL TEMA 
	
	
	

	5%
	TRABAJA DE MANERA PROACTIVA DE MANERA INDIVIDUAL
	
	
	

	10%
	TRABAJA DE MANERA PROACTIVA POR EQUIPO
	
	
	

	40%
	CALIFICACION
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[image: ]



image1.png
Participacion 40%

FERMAN TOGA IRVIN ALDAIR Asignado  ~ < >

[ Blue White Simp ... resentation.pdf = Abrir con Documentos de Go...

o AANAA AASK

3.1 ANALISIS DE LA SITUACION ACTUAL DE A] LOGISTICA

El expendio se encuentra en un contexto competitivo y dinamico dentro del sector de alimentos, especificamente
en la categoria de panaderia. Este andlisis de la situacién examina diversos factores que influyen en la operacion
y éxito del expendio. EI mercado de productos de panaderia ha mostrado un crecimiento constante, impulsado
por la demanda de productos frescos y de calidad. Los consumidores valoran cada vez mas la conveniencia y
estan interesados en opciones saludables, lo que presenta una oportunidad significativa para el expendio. Al
centrarse en ofrecer productos frescos y opciones integrales, el expendio puede atraer a un publico mas amplio.

En cuanto a la competencia, aunque no es tan intensa en el sector debido a la escasez de expendios cercanos,
existen tiendas locales de abarrotes y otros puntos de venta que ofrecen productos similares. Sin embargo,
Bimbo se beneficia de su fuerte reconocimiento de marca y de la confianza que genera entre los consumidores.
Es fundamental que el expendio resalte esta ventaja competitiva, enfocandose en la frescura y calidad de sus
productos. El perfil del consumidor ha evolucionado, priorizando no solo la calidad, sino también la experiencia
de compra.
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                                                                 LISTA DE   COTEJO PARA  CURSO EN LINEA  

DATOS GENERALES  

Nombre del (a) alumno (a):  

GRUPO:   CARRERA:   

 

INSTITUTO TECNOL Ó GICO  SUPERIOR DE   SAN ANDRÉS TUXTLA  NOMBRE DEL CURSO  

NOMBRE DEL DOCENTE:    FIRMA DEL DOCENTE  

DATOS GENERALES DEL PROCESO DE EVALUACIÓN  

P RODUCTO:      FECHA:    PERIODO ESCOLAR:     

INSTRUCCIONES   DE APLICACIÓN  

Revisar las actividades que se solicitan y marque  con una X  en los apartados “SI” cuando la evidencia se cumple; en  caso contrario marque “NO”. En la columna “OBSERVACIONES”  escriba  indica ciones que puedan ayudar al alumno a  saber cuáles son las condiciones no cumplidas, si fuese necesario .  

VALOR DEL  R EACTIVO  CARACTERÍSTICA A CUMPLIR (REACTIVO)  CUMPLE  OBSERVACIONES    

S I  NO   

5   %  DISCERNIMIENTO DEL TEMA IMPLICITO EN EL  CURSO EN LINEA   (Res umen)     

4 %  ANALISIS DEL  CURSO EN LINEA   (enlistar los puntos  aprendidos)     

4 %  CONCLUSION     

15 %  EVIDENCIA DEL CURSO TOMADO   Captura de pantalla del avance y Constancia     

2 %  ENTREGA EN TIEMPO Y FORMA     

3 0%  CALIFICACION   
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LISTA DE COTEJO PARA CURSO EN LINEA

		DATOS GENERALES



		Nombre del (a) alumno (a):



		GRUPO:

		

		CARRERA:

		





		INSTITUTO TECNOLÓGICO  SUPERIOR DE SAN ANDRÉS TUXTLA

		NOMBRE DEL CURSO



		NOMBRE DEL DOCENTE: 

		FIRMA DEL DOCENTE



		DATOS GENERALES DEL PROCESO DE EVALUACIÓN



		PRODUCTO: 




		FECHA: 

		PERIODO ESCOLAR: 





		INSTRUCCIONES DE APLICACIÓN



		Revisar las actividades que se solicitan y marque con una X en los apartados “SI” cuando la evidencia se cumple; en caso contrario marque “NO”. En la columna “OBSERVACIONES” escriba indicaciones que puedan ayudar al alumno a saber cuáles son las condiciones no cumplidas, si fuese necesario.



		VALOR DEL REACTIVO

		CARACTERÍSTICA A CUMPLIR (REACTIVO)

		CUMPLE

		OBSERVACIONES





		

		

		SI

		NO

		



		5 %

		DISCERNIMIENTO DEL TEMA IMPLICITO EN EL CURSO EN LINEA (Resumen)

		

		

		



		4%

		ANALISIS DEL CURSO EN LINEA (enlistar los puntos aprendidos)

		

		

		



		4%

		CONCLUSION

		

		

		



		15%

		EVIDENCIA DEL CURSO TOMADO

Captura de pantalla del avance y Constancia

		

		

		



		2%

		ENTREGA EN TIEMPO Y FORMA

		

		

		



		30%

		CALIFICACION

		






