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LISTA DE COTEJO PARA PROYECTO 

DATOS GENERALES 

Nombre del (a) alumno (a): KENIA SARAHI OLEA CATEMAXCA  

GRUPO: 805-A CARRERA: LICENCIATURA EN ADMINISTRACION 

 

INSTITUTO TECNOLÓGICO SUPERIOR DE SAN ANDRÉS TUXTLA NOMBRE DEL CURSO: ECOMMERCE . 

UNIDAD: 4 

NOMBRE DEL DOCENTE: L.A. CARLOS DE JESUS MORTEO PEÑA  FIRMA DEL DOCENTE 

DATOS GENERALES DEL PROCESO DE EVALUACIÓN 

PRODUCTO:  

PROYECTO PRESENTACION 

TIENDA DE ECOMMERCE  
FECHA: 2025-05-27 

PERIODO ESCOLAR:  FEBRERO-JUNIO 

2025 

 

INSTRUCCIONES DE APLICACIÓN 

Revisar las actividades que se solicitan y marque con una X en los apartados “SI” cuando la evidencia se cumple; en 

caso contrario marque “NO”. En la columna “OBSERVACIONES” escriba indicaciones que puedan ayudar al alumno a 

saber cuáles son las condiciones no cumplidas, si fuese necesario. 

VALOR DEL 
REACTIVO 

CARACTERÍSTICA A CUMPLIR 

(REACTIVO) 

CUMPLE 
OBSERVACIONES 

 

SI NO 

5 % NOMBRE DEL PROYECTO 
X 

  

6% JUSTIFICACIÓN DEL PROYECTO X   

20% VENTAJAS COMPETITIVAS X   

10% ANALISIS FODA X   

9% ESTRUCTURA LOGISTICA X   

20% VIABILIDAD DE EXPORTACION XX   

20%  DETERMINACIÓN DEL PAIS A EXPORTAR    

10% FUENTES DE FINANCIAMIENTO (Citar la 

fuente de financiamiento que utilizarán 

justificándola) 

X 

  

100% CALIFICACION 100 
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PRESENTACIÓN DE TRABAJO FINAL 



🎂 🎂 

 

• PROYECTO DE REPOSTERÍA DIGTAL  

 

• NOMBRE DEL PROYECTO:  REPOSTERÍA “BOCADITOS DEL AMOR “ 

 

• SLOGAN: ¡¡¡ BOCADOS SUAVES Y TIERNOS ….HECHOS CON AMOR SINCERO¡¡¡ 

 

Este proyecto surge del deseo de compartir dulzura y emociones a través de postres hechos en 

casa. “Bocaditos del Amor” nace como una forma de emprender con el corazón y llevar alegría 

a cada bocado. 

 

 

PROCESOS REALIZADOS PARA LLEVAR ACABO LA PAGINA : 
 

 

🌸 PASO 1: SELECCIÓN DEL NOMBRE Y EL SLOGAN 

En esta primera etapa decidí cómo quería que se llamara mi repostería. Elegí el 

nombre “Bocaditos del Amor” porque refleja ternura, dulzura y cariño. 

También creé el slogan: “¡¡¡Bocados suaves y tiernos… hechos con amor 

sincero!!!”, porque quería transmitir que cada producto está hecho con dedicación 

y sentimiento. 

✨ PASO 2: CREACIÓN DEL LOGOTIPO 

Consulté la página Logo.com para diseñar el logotipo de mi tienda. Busqué 
opciones que reflejaran el estilo dulce y romántico de Bocaditos del Amor. 
Elegí colores suaves y elementos visuales que transmitieran ternura, amor y 
repostería, para que la imagen representara perfectamente la esencia de mi marca. 
Hice combinación de colores , y añadí figuras , imágenes e iconos referentes a una 
repostería. 

 

 



 

 

 

 

 

 

🎀 PASO 3: DESCARGA DEL LOGOTIPO 

Una vez que terminé el diseño de mi logotipo en Logo.com, procedí a descargarlo 
en alta calidad. Este archivo fue clave para usarlo en mi tienda en línea, ya que 
representa visualmente mi marca y le da identidad. 

🎨 PASO 4: DISEÑO DEL BANNER PRINCIPAL 

Utilicé la herramienta Canva para crear un banner con las medidas recomendadas 

de 2000 x 600 px..Elegí una paleta de colores que combinara con el logo.  

En el banner inserté el logo descargado, una pequeña descripción del negocio, y 

los íconos de contacto a través de redes sociales: WhatsApp, Facebook y Twitter. 

Este banner se convirtió en la imagen principal de mi tienda en línea. 

 



💾 PASO 5: DESCARGA DEL BANNER FINAL 

Una vez que terminé de aplicar los colores, insertar el logotipo, la información del 
negocio y los contactos, revisé que todo estuviera equilibrado visualmente .Cuando 
el diseño quedó listo, procedí a descargar el banner en alta calidad, listo para 
colocarlo en la tienda en línea. 

🛍️ PASO 6: CREACIÓN DE LA TIENDA EN LÍNEA 

Me dirigí al sitio web de Tiendanube para comenzar con la creación de mi tienda 
virtual. Ingresé a la plataforma y me registré utilizando mi correo electrónico, 
creando una cuenta para administrar todo el contenido 

 

🧁 PASO 7:: CONFIGURACIÓN INICIAL DE LA TIENDA 

Después de crear mi cuenta, ingresé el nombre de mi tienda: Bocaditos del Amor, 
junto con otros datos básicos para personalizar el perfil. Al completar esta 
información, accedí a la página principal de Tiendanube, desde donde comencé a 
configurar y diseñar todo el entorno visual y funcional de mi tienda en línea. 

 



🎨 FASE 8: PERSONALIZACIÓN VISUAL DE LA TIENDA 

Subí el logotipo oficial a la plataforma de Tiendanube para comenzar a darle identidad a mi 

espacio digital. Luego, exploré las plantillas disponibles y elegí la que mejor se adaptaba al 

estilo de mi marca. A partir de ahí, comencé a personalizar colores, tipografía y diseño, 

utilizando una paleta de tonos pasteles que combinara con mi logo. 

 

 

 

 

🧁 PASO 9: AJUSTE Y PERSONALIZACIÓN DETALLADA DE LA PLANTILLA 

Una vez seleccionada la plantilla ideal, pasé a personalizar cada detalle visual para 
que la tienda reflejara completamente la repostería. Modifiqué los colores 
principales, los íconos, la tipografía, el tamaño de las letras y otros elementos 
visuales. Todo fue adaptado para que combinaran perfectamente con la paleta de 
colores en tonos pastel y se integraran de manera armoniosa con el logotipo y más 
que nada para que fuera enfocado en la repostería ya que como tal no habían 
plantilla para esas. 

                   SUBÍ LOGO  DISEÑO DE PLANTILLA 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

📌 PASO10: INCORPORACIÓN DEL BANNER PRINCIPAL 

Después de haber adaptado los colores, íconos, tipografía y diseño general de la tienda, 

subí el banner principal en la parte superior de la página. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

📝 PASO 11: CONFIGURACIÓN DEL ENCABEZADO INFORMATIVO 

Después de incorporar el banner principal, continué con la configuración del 
encabezado de mi tienda en línea. Agregué las secciones esenciales para brindar 
confianza y claridad a mis clientes: Contacto, Quiénes somos, Cómo comprar, 
Política de devolución, Preguntas frecuentes, Términos y condiciones, Aviso 
de privacidad, así como una breve explicación sobre formas de pago, tiempos 
de entrega y método de envío. También incluí un mensaje de bienvenida en la 
parte superior de la tienda, transmitiendo calidez y cercanía a quienes visitan, de 
igual manera un NEWSLETTER para quienes quieran registrarse. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 



🍰 PASO 12: ORGANIZACIÓN DEL CATÁLOGO POR CATEGORÍAS 

Una vez configurado el encabezado informativo, procedí a crear las categorías de 
los productos que ofreceré. Entre ellas se encuentran: pasteles, cupcakes, 
frappés, donas, merengues, entre otros. Para agregarlas, utilicé la opción 
“Productos” dentro del panel de Tiendanube y luego seleccioné “Categorías”, 
donde fui añadiendo cada una con su respectivo nombre. Esto permite que los 
clientes naveguen fácilmente y encuentren lo que desean según el tipo de antojo 
que buscan. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



 

📦 PASO 13: CARGA Y DESCRIPCIÓN DE PRODUCTOS 

Después de haber creado las categorías y subcategorías, comencé a subir los 
productos a mi tienda .Para cada producto ingresé: 

• El nombre del producto 
• Una descripción detallada 
• El peso o presentación 
• Una imagen representativa de buena calidad 
• Y añadí detalles importantes como si el producto tiene envío gratis u otras 

condiciones específicas y así como en la agrupación correspondiente 
(novedades , destacados , ofertas ). 

Para agregarlas, utilicé la opción “Productos” dentro del panel de Tiendanube y 
luego seleccioné lista de productos y di click en agregar producto. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

🛒 PASO 14: ORGANIZACIÓN VISUAL DEL CATÁLOGO EN LA PÁGINA 
PRINCIPAL 

Una vez que los productos estuvieron completamente cargados, comenzaron a 
aparecer automáticamente en la página principal de mi tienda. 
Desde ahí, los agrupé estratégicamente en secciones como: 

• Productos destacados 
• Novedades 
• Promociones 

Esto ayuda a que los visitantes identifiquen rápidamente los artículos más 
relevantes, nuevos o con descuentos, generando mayor interés visual y facilidad de 
navegación. 



 

 



 

💳 Paso 15: Configuración del método de pago personalizado 

Después de organizar los productos en la tienda, me dirigí a Configuración > 
Métodos de pago, dentro del panel de Tiendanube. 
Seleccioné la opción de método de pago personalizado, ya que por el momento 
decidí aceptar: 

• Transferencia bancaria 
• Depósito en cuenta 
• Pago en efectivo 

En cada uno, agregué una breve descripción indicando cómo se realiza el 
pago, los datos necesarios para hacerlo y los pasos que debe seguir el cliente 
para confirmar su compra. 



 

 

🖥️📱 PASO 16: REVISIÓN FINAL DE LA TIENDA DESDE DISTINTOS 

DISPOSITIVOS 

Una vez que terminé de configurar los métodos de pago y todos los elementos 
principales de la tienda, guardé todos los cambios realizados. 
Luego, verifiqué que la tienda se mostrara correctamente tanto en vista de 
computadora como en vista móvil (celular), asegurándome de que el diseño, 



colores, productos y secciones se visualizaran de forma ordenada, estética y 
funcional en ambas versiones. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 


